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You Don't Need the MLS to Win

MLS Makes You Wait
4-6 ³¾µø�ì ¾� ìøa��µ�, ì�¾Ę�µ�ì, aµj Āµcpäøa�µøĞ 
Ę��«p áaĞ�µ� caääĞ�µ� c¾ìøì aµj �¾á�µ� bĀĞpäì caµ 
ìpcĀäp ��µaµc�µ�.

Vasto Makes You Wealth
2-3 Ępp¨ì �ä¾³ c¾µėpäìaø�¾µ ø¾ c«¾ì�µ� Ę�ø� �«pĝ�b«p 
øpä³ì ø�aø bĀ�«j Ğ¾Āä ��µaµc�a« �ĀøĀäp.

Y¾Ā j¾µ'ø µppj a ì��µĞ MLS «�ìø�µ� ¾ä 6% äpa«ø¾ä �ppì ø¾ ìp«« Ğ¾Āä �¾³p �µ M�µµpì¾øa. I� Ğ¾Ā'äp a áä¾ápäøĞ ¾Ęµpä ø�äpj ¾� 
ø�p øäaj�ø�¾µa« äpa« pìøaøp c�äcĀì4ø�p ìøa��µ�, ø�p ì�¾Ę�µ�ì, ø�p ³¾µø�ì ¾� Āµcpäøa�µøĞ4Ğ¾Ā'äp µ¾ø a«¾µp. S³aäø ìp««päì 
acä¾ìì M�µµpì¾øa aäp j�ìc¾ėpä�µ� a bpøøpä ĘaĞ: ¾��-³aä¨pø øäaµìacø�¾µì ø�aø áĀø ³¾äp ³¾µpĞ �µ ø�p�ä á¾c¨pø aµj �pø 
ø�p³ ø¾ ø�p c«¾ì�µ� øab«p �aìøpä.

Here's the promise: O��-³aä¨pø ìa«pì aäpµ'ø ¥Āìø �aìøpä aµj ³¾äp �«pĝ�b«p4ø�pĞ'äp ³¾äp áä¾��øab«p. W��«p Ğ¾Āä 
µp���b¾äì aäp «¾ì�µ� ì«ppá ¾ėpä bĀĞpä ��µaµc�µ� �a««�µ� ø�ä¾Ā�� aµj áaĞ�µ� ³aìì�ėp c¾³³�ìì�¾µì, Ğ¾Ā c¾Ā«j bp c«¾ì�µ� 
�µ Ępp¨ì Ę�ø� øpä³ì ø�aø acøĀa««Ğ Ę¾ä¨ �¾ä Ğ¾Āä «��p.

W�pø�pä Ğ¾Ā'äp ³aµa��µ� a äpµøa« áä¾ápäøĞ ø�aø'ì bpc¾³p ³¾äp �pajac�p ø�aµ áä¾��ø, ¾ä Ğ¾Ā ¾Ęµ a ³Ā«ø��a³�«Ğ 
bĀ�«j�µ� aµj Ęaµø ø¾ caì� ¾Āø Ę�ø�¾Āø ø�p øäaj�ø�¾µa« �aìì«pì, ø��ì b«Āpáä�µø Ę�«« ì�¾Ę Ğ¾Ā pĝacø«Ğ �¾Ę ¾��-³aä¨pø jpa«ì 
Ę¾ä¨4aµj Ę�Ğ ø�pĞ'äp ¾�øpµ ø�p ì³aäøpìø ³¾ėp Ğ¾Ā caµ ³a¨p.

Ready to skip the MLS madness? Let's dive in...



Why Off-Market Beats MLS Every Time

1

Traditional MLS Process
Wpp¨ì 1-2: Søa��µ�, á�¾ø¾ì, «�ìø�µ� áäpá

Wpp¨ì 3-14: DaĞì ¾µ ³aä¨pø, ì�¾Ę�µ�ì, µp�¾ø�aø�¾µì

Wpp¨ì 15-16: Iµìápcø�¾µì, äpáa�ä µp�¾ø�aø�¾µì

Wpp¨ì 17-20: BĀĞpä ��µaµc�µ� jp«aĞì, aááäa�ìa« �ììĀpì

Wpp¨ 21+: F�µa««Ğ c«¾ìp (³aĞbp)

Total Timeline: 4-6 months of stress
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Vasto Off-Market Process
Wpp¨ 1: Pä¾ápäøĞ pėa«Āaø�¾µ, j�äpcø ¾��pä

Wpp¨ 2: Tpä³ì µp�¾ø�aø�¾µ, jpa« ìøäĀcøĀäp

Wpp¨ 3: C«¾ìp aµj �pø áa�j

Total Timeline: 2-3 weeks to freedom

What You Avoid with Off-Market Sales:

N¾ M¾äp Søa��µ� N���ø³aäpì - Wp bĀĞ áä¾ápäø�pì 
aì-�ì, �µc«Āj�µ� ø�aø ìøac¨ ¾� á�ĨĨa b¾ĝpì Ğ¾Āä øpµaµø 
«p�ø bp��µj

N¾ M¾äp S�¾Ę�µ� C�äcĀì - N¾ ìøäaµ�päì øäa³á�µ� 
ø�ä¾Ā�� Ğ¾Āä áä¾ápäøĞ pėpäĞ Ępp¨pµj

N¾ M¾äp C¾³³�ìì�¾µ B«ppj�µ� - Kppá ø�aø 6% �µ 
Ğ¾Āä á¾c¨pø Ę�päp �ø bp«¾µ�ì

N¾ M¾äp F�µaµc�µ� Fa�«Āäpì - W�pµ �µėpìø¾äì bĀĞ 
j�äpcø, caì� øa«¨ì aµj jpa«ì c«¾ìp

"T�p MLS �ì jpì��µpj ø¾ bpµp��ø a�pµøì, µ¾ø ìp««päì. 
O��-³aä¨pø jpa«ì aäp jpì��µpj ø¾ bpµp��ø Ğ¾Ā."

Oµ a $300,000 áä¾ápäøĞ, aė¾�j�µ� ø�aø 6% c¾³³�ìì�¾µ ³paµì $18,000 ìøaĞì �µ Ğ¾Āä á¾c¨pø �µìøpaj ¾� �¾�µ� ø¾ a�pµøì. 
W�pµ Ğ¾Ā ³Ā«ø�á«Ğ ø�aø bĞ ø�p ø�³p ìaė�µ�ì aµj äpjĀcpj ìøäpìì, ø�p c�¾�cp bpc¾³pì c«paä: ¾��-³aä¨pø ìa«pì jp«�ėpä 
bpøøpä ¾Āøc¾³pì �¾ä ìpä�¾Āì ìp««päì.



Creative Financing 101: Your Secret Weapon
Hpäp'ì Ę�päp ³¾ìø ìp««päì ³�ìì ¾Āø ¾µ ìpä�¾Āì Ępa«ø�-bĀ�«j�µ� ¾áá¾äøĀµ�ø�pì. Täaj�ø�¾µa« ìa«pì aäp a««-caì�-µ¾Ę-
�¾¾jbĞp-�¾äpėpä. Cäpaø�ėp ��µaµc�µ�? T�aø'ì �¾Ę Ğ¾Ā øĀäµ ¾µp áä¾ápäøĞ ìa«p �µø¾ a äpø�äp³pµø á«aµ.

Seller Financing: 
Your Personal Bank
Iµìøpaj ¾� �pøø�µ� a «Ā³á 
ìĀ³ aµj áaĞ�µ� ³aìì�ėp 
caá�øa« �a�µì øaĝpì, Ğ¾Ā 
bpc¾³p ø�p baµ¨. T�p 
bĀĞpä áaĞì Ğ¾Ā ³¾µø�«Ğ4
¾�øpµ aø a bpøøpä �µøpäpìø 
äaøp ø�aµ Ğ¾Ā'j �pø �ä¾³ 
CDì ¾ä ìaė�µ�ì acc¾Āµøì.

Bpµp��øì: SøpajĞ ³¾µø�«Ğ 
�µc¾³p ìøäpa³, ìáäpaj ¾Āø 
caá�øa« �a�µì øaĝpì ¾ėpä 
Ğpaäì, ����pä ø¾øa« ìa«p áä�cp 
ø�aµ a««-caì� jpa«ì, Ğ¾Ā 
¨ppá ³¾äp pãĀ�øĞ «¾µ�-
øpä³.

Lease Options: Profit 
Without the 
Headaches
Ppä�pcø �¾ä ø�äpj «aµj«¾äjì. 
Y¾Ā øäaµì�pä ø�p áä¾ápäøĞ ø¾ 
Āì Ę�ø� a «paìp ¾áø�¾µ 
ìøäĀcøĀäp. Wp �aµj«p 
øpµaµøì, ³a�µøpµaµcp, aµj 
³aµa�p³pµø Ę��«p Ğ¾Ā 
c¾««pcø c�pc¨ì aµj bĀ�«j 
ø¾Ęaäj ø�p ��µa« bĀĞ¾Āø.

Bpµp��øì: I³³pj�aøp caì� 
�«¾Ę äp«�p�, µ¾ ³¾äp 3 AM 
äpáa�ä ca««ì, bĀ�«ø-�µ 
aááäpc�aø�¾µ Āáì�jp, c«paµ 
pĝ�ø ìøäaøp�Ğ.

Hybrid Deals: Best of 
Both Worlds
S¾³p caì� µ¾Ę, ì¾³p 
øpä³ì «aøpä. MaĞbp Ğ¾Ā µppj 
$100K �³³pj�aøp«Ğ �¾ä Ğ¾Āä 
µpĝø �µėpìø³pµø, bĀø Ğ¾Ā'j 
«¾ėp ³¾µø�«Ğ �µc¾³p �ä¾³ 
ø�p äp³a�µ�µ� $200K 
ba«aµcp.

Eĝa³á«p SøäĀcøĀäp: 
$100,000 caì� aø c«¾ì�µ�, 
$200,000 ìp««pä ��µaµcpj aø 
7% �µøpäpìø, ³¾µø�«Ğ 
áaĞ³pµøì ¾� $1,663 �¾ä 15 
Ğpaäì.

$399K
Total Received

W�ø� cäpaø�ėp ��µaµc�µ� ìøäĀcøĀäp ėì 
$300K a««-caì�

7%
Interest Rate

C¾³ápø�ø�ėp äpøĀäµì ¾µ Ğ¾Āä ìp««pä 
��µaµc�µ�

15
Year Terms

SøpajĞ �µc¾³p ìøäpa³ �¾ä äpø�äp³pµø 
á«aµµ�µ�

"Cäpaø�ėp ��µaµc�µ� �ìµ'ø c¾³á«�caøpj. Iø'ì �¾Ę äpa« pìøaøp p³á�äpì aäp bĀ�«ø."



Case Study #1: Sarah's Italian Vacation Fund
The Tired Landlord Who Chose Freedom

The Problem

Saäa� �µ�pä�øpj a 4-Āµ�ø aáaäø³pµø 
bĀ�«j�µ� �µ Sø. PaĀ«. W�aø ìpp³pj «�¨p a 
b«pìì�µ� bpca³p a cĀäìp4c¾µìøaµø 
øpµaµø �ììĀpì, ³a�µøpµaµcp �pajac�pì, 
aµj ì«ppá«pìì µ���øì Ę¾ää�pj ab¾Āø 
ėacaµcĞ äaøpì.

The Traditional Path

Saäa�'ì äpa«ø¾ä Ęaµøpj ø¾ «�ìø �ø �¾ä 
$380,000, pìø�³aøpj 3-4 ³¾µø�ì ø¾ 
ìp««, Ę�ø� $22,800 �µ c¾³³�ìì�¾µì á«Āì 
ìøa��µ� aµj äpáa�ä c¾ìøì.

The Vasto Solution

Wp ìøäĀcøĀäpj a ìp««pä ��µaµc�µ� jpa« ø�aø �aėp Saäa� �³³pj�aøp 
äp«�p� á«Āì «¾µ�-øpä³ Ępa«ø� bĀ�«j�µ�.

PĀäc�aìp Pä�cp: $385,000 (����pä ø�aµ MLS pìø�³aøp)

D¾Ęµ PaĞ³pµø: $50,000 caì� aø c«¾ì�µ�

Sp««pä F�µaµc�µ�: $335,000 aø 6.5% �¾ä 20 Ğpaäì

M¾µø�«Ğ PaĞ³pµø: $2,515 (³¾äp ø�aµ äpµø Ęaì �pµpäaø�µ�)

Timeline: 21 jaĞì �ä¾³ ��äìø ca«« ø¾ c«¾ì�µ�

The Results Sarah Achieved
Saäa� Āìpj ø�p j¾Ęµ áaĞ³pµø �¾ä ø�aø Iøa«Ğ øä�á 
ì�p'j bppµ jäpa³�µ� ab¾Āø �¾ä Ğpaäì. N¾Ę ì�p 
�pøì $2,515 pėpäĞ ³¾µø� Ę�ø�¾Āø jpa«�µ� Ę�ø� a 
ì�µ�«p øpµaµø c¾³á«a�µø ¾ä bä¾¨pµ ø¾�«pø.

From Stress to Success
N¾ ³¾äp p³pä�pµcĞ äpáa�ä ca««ì, µ¾ ³¾äp 
c¾««pcø�µ� äpµø �ä¾³ j����cĀ«ø øpµaµøì, µ¾ ³¾äp 
áä¾ápäøĞ ³aµa�p³pµø �pajac�pì4¥Āìø ìøpajĞ 
³¾µø�«Ğ �µc¾³p ø�aø aää�ėpì «�¨p c«¾c¨Ę¾ä¨.

"I Ępµø �ä¾³ «¾ì�µ� ì«ppá ¾ėpä áä¾b«p³ øpµaµøì ø¾ á«aµµ�µ� EĀä¾ápaµ ėacaø�¾µì. Bpìø jpc�ì�¾µ I pėpä ³ajp."
- Saäa� M., Sø. PaĀ«



Case Study #2: The $90K Commission Save
The Multifamily Exit Strategy That Actually Worked

1The Challenge
Ja³pì ¾Ęµpj a 12-Āµ�ø aáaäø³pµø c¾³á«pĝ �µ 

M�µµpaá¾«�ì ø�aø Ęaì áä¾��øab«p bĀø c¾µìĀ³�µ� 
��ì «��p. Aø 58, �p Ęaµøpj ø¾ á�ė¾ø �µø¾ «¾Ępä-

³a�µøpµaµcp ìp«�-ìø¾äa�p �µėpìø³pµøì.
2 The Traditional Trap

Rpa«ø¾äì áä¾¥pcøpj a $1.5M ìa«p áä�cp Ę�ø� 
$90,000 �µ c¾³³�ìì�¾µì, 4-6 ³¾µø�ì ¾µ ³aä¨pø, 
aµj µ¾ �Āaäaµøpp ¾� c«¾ì�µ�.3The Vasto Approach

D�äpcø áĀäc�aìp Ę�ø� �«pĝ�b«p øpä³ì ø�aø ìaėpj 
Ja³pì ³aìì�ėp �ppì aµj �aėp ��³ pĝacø«Ğ Ę�aø 

�p µppjpj.

The Structure

T¾øa« PĀäc�aìp: $1.52M (ab¾ėp áä¾¥pcøpj «�ìø�µ� áä�cp)

Caì� aø C«¾ì�µ�: $600,000

Sp««pä N¾øp: $920,000 aø 7% �¾ä 15 Ğpaäì

M¾µø�«Ğ PaĞ³pµøì: $8,266

Timeline: 3 Ępp¨ì �ä¾³ �aµjì�a¨p ø¾ ¨pĞì

$90K
Commission Saved

M¾µpĞ ø�aø ìøaĞpj �µ 
Ja³pì'ì á¾c¨pø

240%
Income Increase

T¾øa« ³¾µø�«Ğ áaìì�ėp 
�µc¾³p b¾¾ìø

James Today: C¾««pcø�µ� $8,266 ³¾µø�«Ğ �ä¾³ ø�p ìp««pä µ¾øp PLUS caì� �«¾Ę �ä¾³ ��ì µpĘ ìp«�-ìø¾äa�p áä¾ápäø�pì. Hp 
Āìpj ø�p $600K + ìaėpj c¾³³�ìì�¾µì ø¾ bĀĞ øĘ¾ ìp«�-ìø¾äa�p �ac�«�ø�pì, cäpaø�µ� ³Ā«ø�á«p �µc¾³p ìøäpa³ì Ę�ø�¾Āø ø�p 
«aµj«¾äj �pajac�pì.

"I j�jµ'ø ¥Āìø ìp«« a áä¾ápäøĞ4I pµ��µppäpj ³Ğ äpø�äp³pµø. T�p ³¾µø�«Ğ áaĞ³pµøì �ä¾³ Vaìø¾ �aėp ³p ø�p �äppj¾³ 
ø¾ bĀ�«j ³Ğ ìp«�-ìø¾äa�p p³á�äp."
- Ja³pì R., M�µµpaá¾«�ì



Who Should Consider Off-Market Sales?
T�pìp aäpµ'ø Āµ�ãĀp ìĀccpìì ìø¾ä�pì. T�pĞ'äp äpápaøab«p ìøäaøp��pì �¾ä ìápc���c øĞápì ¾� áä¾ápäøĞ ¾Ęµpäì Ę�¾ 
Āµjpäìøaµj ø�aø ø�p MLS �ìµ'ø ø�p ¾µ«Ğ áaø� ø¾ a ìĀccpìì�Ā« ìa«p.

Tired Landlords
Dpa«�µ� Ę�ø� áä¾b«p³ øpµaµøì ¾ä 
���� ėacaµcĞ, ìápµj�µ� ³¾äp ¾µ 
äpáa�äì ø�aµ paäµ�µ� �µ äpµø, äpajĞ 
ø¾ pĝ�ø ø�p «aµj«¾äj bĀì�µpìì bĀø 
Ęaµø ¾µ�¾�µ� �µc¾³p, 
c¾µì�jpä�µ� äpø�äp³pµø ¾ä «��pìøĞ«p 
c�aµ�p.

Multifamily Owners
Maµa��µ� 4+ Āµ�øì bpc¾³�µ� 
¾ėpäĘ�p«³�µ�, Ęaµø ø¾ caì� ¾Āø 
Ę�ø�¾Āø ³aìì�ėp c¾³³�ìì�¾µ ��øì, 
«¾¾¨�µ� ø¾ 1031 pĝc�aµ�p �µø¾ 
áaìì�ėp �µėpìø³pµøì, pìøaøp 
á«aµµ�µ� ¾ä áaäøµpäì��á 
j�ìì¾«Āø�¾µ µppjì.

Storm Damage 
Homeowners
Dpa«�µ� Ę�ø� �µìĀäaµcp c«a�³ 
�pajac�pì, áä¾ápäøĞ µppjì 
pĝøpµì�ėp äpáa�äì Ğ¾Ā caµ'ø a��¾äj, 
Ęaµø ø¾ ìp«« ãĀ�c¨«Ğ bp�¾äp ³¾äp 
ja³a�p ¾ccĀäì, ø�äpj ¾� ����ø�µ� 
Ę�ø� �µìĀäaµcp c¾³áaµ�pì.

Sellers Facing 
Foreclosure
Bp��µj ¾µ áaĞ³pµøì bĀø ìø�«« 
�aėp pãĀ�øĞ, µppj ø¾ c«¾ìp �aìø 
ø¾ aė¾�j �¾äpc«¾ìĀäp 
áä¾cppj�µ�ì, Ęaµø ø¾ áäpìpäėp 
cäpj�ø aµj äpc¾ėpä ì¾³p ėa«Āp, 
«¾¾¨�µ� �¾ä j��µ�øĞ �µ a j����cĀ«ø 
ì�øĀaø�¾µ.

Small Commercial 
Property Owners
M¾³ & á¾á ³¾øp«ì, ì³a«« ¾���cp 
bĀ�«j�µ�ì, ìp«�-ìø¾äa�p �ac�«�ø�pì, 
caä Ęaì�pì, äpøa�« ìáacpì Ę�ø� 
c�a««pµ��µ� øpµaµøì, äpajĞ ø¾ 
pĝ�ø c¾³³päc�a« äpa« pìøaøp.

Portfolio Rebalancing
Rpa« pìøaøp �µėpìø¾äì á�ė¾ø�µ� 
ìøäaøp��pì, ³¾ė�µ� �ä¾³ acø�ėp 
ø¾ áaìì�ėp �µc¾³p ìøäpa³ì, 
�p¾�äaá��c j�ėpäì���caø�¾µ 
µppjì, øaĝ ¾áø�³�Ĩaø�¾µ ø�ä¾Ā�� 
cäpaø�ėp ìøäĀcøĀä�µ�.

"I� Ğ¾Ā'äp ìápµj�µ� ³¾äp ø�³p ³aµa��µ� Ğ¾Āä áä¾ápäøĞ ø�aµ pµ¥¾Ğ�µ� ø�p áä¾��øì, �ø'ì ø�³p �¾ä aµ ¾��-³aä¨pø pĝ�ø 
ìøäaøp�Ğ."

Rpc¾�µ�Ĩp Ğ¾Āäìp«� �µ aµĞ ¾� ø�pìp ìcpµaä�¾ì? T�p c¾³³¾µ ø�äpaj �ì áä¾ápäøĞ ¾Ęµpäì Ę�¾ Āµjpäìøaµj ø�aø ø�p�ä ø�³p 
aµj ápacp ¾� ³�µj �aėp ėa«Āp4aµj ø�aø ø�p ä���ø bĀĞpä caµ �p«á ø�p³ ac��pėp ø�p�ä �¾a«ì �aìøpä aµj ³¾äp áä¾��øab«Ğ 
ø�aµ ø�p øäaj�ø�¾µa« MLS aááä¾ac�.



The Vasto Advantage
W�Ğ Ęp'äp µ¾ø Ğ¾Āä øĞá�ca« bĀĞpäì, aµj Ę�Ğ ø�aø ³aøøpäì �¾ä Ğ¾Āä b¾øø¾³ «�µp aµj ápacp ¾� ³�µj.

What Sets Us Apart:

Aì-Iì PĀäc�aìpì: Wp bĀĞ áä¾ápäø�pì �µ ø�p�ä cĀääpµø c¾µj�ø�¾µ. T�aø 
Ęaøpä ìøa�µ ¾µ ø�p cp�«�µ�? T�p ¾Āøjaøpj ¨�øc�pµ? T�p øpµaµø Ę�¾ 
c¾««pcøì «aĘµ �«a³�µ�¾ì? N¾ø ¾Āä áä¾b«p³4Ęp �acø¾ä �ø a«« �µø¾ ¾Āä 
¾��pä.

L¾ca« Kµ¾Ę«pj�p: Wp ¨µ¾Ę M�µµpaá¾«�ì, Sø. PaĀ«, aµj ìĀää¾Āµj�µ� 
³aä¨pøì �µø�³aøp«Ğ. Wp Āµjpäìøaµj «¾ca« äpµø äaøpì, µp���b¾ä�¾¾j 
øäpµjì, aµj Ę�aø áä¾ápäø�pì aäp äpa««Ğ Ę¾äø�4µ¾ø ¥Āìø Ę�aø Z�««¾Ę 
ø��µ¨ì.

F�µaµc�a« Søäpµ�ø�: Wp'äp µ¾ø jpápµjpµø ¾µ baµ¨ aááä¾ėa«ì ¾ä 
��µaµc�µ� c¾µø�µ�pµc�pì. W�pµ Ęp ìaĞ Ęp'«« c«¾ìp �µ 3 Ępp¨ì, Ğ¾Ā caµ 
b¾¾¨ Ğ¾Āä ėacaø�¾µ acc¾äj�µ�«Ğ.

"W¾ä¨�µ� Ę�ø� Vaìø¾ �ìµ'ø ¥Āìø ab¾Āø ìp««�µ� áä¾ápäøĞ4�ø'ì ab¾Āø pµ��µppä�µ� Ğ¾Āä ��µaµc�a« �ĀøĀäp Ę�ø� áaäøµpäì Ę�¾ 
Āµjpäìøaµj Ępa«ø� bĀ�«j�µ�."

T�p j���päpµcp �ìµ'ø ¥Āìø �µ Ę�aø Ęp bĀĞ, bĀø �¾Ę Ęp bĀĞ. EėpäĞ �µøpäacø�¾µ �ì jpì��µpj ø¾ äpìápcø Ğ¾Āä ø�³p, áä¾øpcø 
Ğ¾Āä �µøpäpìøì, aµj ³aĝ�³�Ĩp Ğ¾Āä ��µaµc�a« ¾Āøc¾³p. T�aø'ì ø�p Vaìø¾ ìøaµjaäj.

Protect Your Equity
Zpä¾ c¾³³�ìì�¾µì ³paµ pėpäĞ 

j¾««aä ¾� pãĀ�øĞ ìøaĞì �µ Ğ¾Āä 
á¾c¨pø. Oµ a $500K áä¾ápäøĞ, ø�aø'ì 

$30-40K ³¾äp �¾ä Ğ¾Ā.

Save Time
2-3 Ępp¨ì ėì 3-6 ³¾µø�ì. Wp ³a¨p 
jpc�ì�¾µì ãĀ�c¨«Ğ bpcaĀìp Ęp'äp 
�µėpìø¾äì, µ¾ø äpøa�« bĀĞpäì 
jpápµjpµø ¾µ baµ¨ ��µaµc�µ�.

Flexibility
Caì� + øpä³ì ìøäĀcøĀäpì aä¾Āµj 
Ğ¾Āä �¾a«ì, µ¾ø ¾Āä c¾µėpµ�pµcp. 
M�µ�³�Ĩp caá�øa« �a�µì, ³aĝ�³�Ĩp 
³¾µø�«Ğ �µc¾³p, ¾ä �Ğbä�j 
aááä¾ac�pì.

Direct Communication
Y¾Ā jpa« j�äpcø«Ğ Ę�ø� jpc�ì�¾µ-

³a¨päì. N¾ øp«pá�¾µp øa� ø�ä¾Ā�� 
a�pµøì. QĀ�c¨ jpc�ì�¾µì, ìøäa���ø 

aµìĘpäì.



Your Off-Market Action Plan
01

Download This Blueprint 7
Y¾Ā'äp a«äpajĞ �päp4�äpaø ìøaäø! Kppá ø��ì �Ā�jp �aµjĞ aì 
Ęp Ęa«¨ ø�ä¾Ā�� Ğ¾Āä ìápc���c ì�øĀaø�¾µ aµj pĝá«¾äp ø�p 
á¾ìì�b�«�ø�pì �¾ä Ğ¾Āä áä¾ápäøĞ.

02

Schedule Your Free Strategy Call
T��ì �ìµ'ø a ìa«pì á�øc�. Iø'ì a �pµĀ�µp ìøäaøp�Ğ ìpìì�¾µ 
Ę�päp Ęp aµa«ĞĨp Ğ¾Āä áä¾ápäøĞ'ì ¾��-³aä¨pø á¾øpµø�a«, 
pĝá«¾äp cäpaø�ėp ��µaµc�µ� ¾áø�¾µì ø�aø ��ø Ğ¾Āä �¾a«ì, aµj 
ca«cĀ«aøp pĝacø«Ğ �¾Ę ³Āc� Ğ¾Ā c¾Ā«j ìaėp ėì øäaj�ø�¾µa« 
ìa«p.

03

Receive Your Custom Off-Market Offer
W�ø��µ 48 �¾Āäì ¾� ¾Āä ca««, Ğ¾Ā'«« äpcp�ėp a jpøa�«pj 
áĀäc�aìp ¾��pä Ę�ø� ³Ā«ø�á«p ìøäĀcøĀäp ¾áø�¾µì, ì�jp-bĞ-
ì�jp c¾³áaä�ì¾µ Ę�ø� øäaj�ø�¾µa« MLS aááä¾ac�, ø�³p«�µp 
�¾ä c«¾ì�µ� Ę�ø� ¨pĞ ³�«pìø¾µpì.

04

Close Fast (Or Take Time to Decide)
I� ¾Āä ¾��pä ³a¨pì ìpµìp, Ęp caµ c«¾ìp �µ 2-3 Ępp¨ì. I� Ğ¾Ā 
µppj ø�³p ø¾ ø��µ¨, øa¨p �ø. G¾¾j jpa«ì j¾µ'ø äpãĀ�äp 
áäpììĀäp øacø�cì.

1

Today
Sc�pjĀ«p Ğ¾Āä ìøäaøp�Ğ ca«« Āì�µ� ¾Āä 

j�äpcø c¾µøacø �µ�¾ä³aø�¾µ

2

This Week
Wp'«« �aėp ¾Āä c¾µėpäìaø�¾µ aµj I'«« 

áäpáaäp Ğ¾Āä cĀìø¾³ ¾��pä

3

Next Week
Y¾Ā'«« �aėp a c¾µcäpøp ¾��pä �µ �aµj Ę�ø� 

³Ā«ø�á«p ¾áø�¾µì

4

Within 3 Weeks
Y¾Ā c¾Ā«j bp c«¾ì�µ� aµj ³¾ė�µ� ¾µ ø¾ 

Ę�aøpėpä c¾³pì µpĝø

The Bottom Line: Y¾Ā �aėp µ¾ø��µ� ø¾ «¾ìp bĞ pĝá«¾ä�µ� Ğ¾Āä ¾áø�¾µì aµj pėpäĞø��µ� ø¾ �a�µ bĞ 
Āµjpäìøaµj�µ� Ę�aø'ì á¾ìì�b«p ¾Āøì�jp ø�p øäaj�ø�¾µa« MLS ìĞìøp³. T�p c¾ìø ¾� Ęa�ø�µ� ¾�øpµ pĝcppjì ø�p c¾ìø 
¾� acø�µ�.



Ready to Get Started?
�  Book Your Free Off-Market Strategy Call

N¾ ¾b«��aø�¾µ. N¾ ����-áäpììĀäp øacø�cì. JĀìø �¾µpìø 
aµìĘpäì ab¾Āø Ğ¾Āä ¾áø�¾µì.

DĀä�µ� ¾Āä 20-30 ³�µĀøp ca««, Ęp'«« j�ìcĀìì Ğ¾Āä 
áä¾ápäøĞ'ì cĀääpµø ì�øĀaø�¾µ aµj Ğ¾Āä �¾a«ì, cäpaø�ėp 
��µaµc�µ� ¾áø�¾µì ø�aø c¾Ā«j bpµp��ø Ğ¾Ā, äpa«�ìø�c 
ø�³p«�µpì �¾ä c«¾ì�µ�, aµj �¾Ę ³Āc� Ğ¾Ā c¾Ā«j ìaėp ėì 
øäaj�ø�¾µa« ìa«p.

�  Contact Vasto Acquisition Group

q  Wpbì�øp: Vaìø¾AcãĀ�ì�ø�¾µGä¾Āá.c¾³

�  P�¾µp: 651-313-2163

/  E³a�«: �p««¾@ėaìø¾acãĀ�ì�ø�¾µ�ä¾Āá.c¾³

{  What Our Sellers Say:

"J¾µa� ¨páø pėpäĞ áä¾³�ìp. 21 jaĞì �ä¾³ ��äìø ca«« ø¾ 
c«¾ì�µ�, pĝacø«Ğ aì áä¾³�ìpj." - Saäa� M.

"Saėpj ³p $90K �µ c¾³³�ìì�¾µì aµj �aėp ³p ø�p 
³¾µø�«Ğ �µc¾³p I µppjpj �¾ä äpø�äp³pµø." - Ja³pì R.

$50M+
Properties Acquired

Iµ M�µµpì¾øa äpa« pìøaøp øäaµìacø�¾µì

21
Average Days

Fä¾³ ��äìø ca«« ø¾ c«¾ì�µ�

100%
Success Rate

O� c¾³³�øøpj c«¾ì�µ�ì c¾³á«pøpj ¾µ 
ø�³p

�  D¾µ'ø Wa�ø 3 Pä¾ápäøĞ Va«Āpì aµj Iµøpäpìø Raøpì W¾µ'ø Wa�ø �¾ä Y¾Ā

T�p M�µµpì¾øa ³aä¨pø �ì c¾µìøaµø«Ğ ì���ø�µ�. T�p cäpaø�ėp ��µaµc�µ� ¾áø�¾µì aėa�«ab«p ø¾jaĞ ³���ø µ¾ø bp aėa�«ab«p 
ø¾³¾ää¾Ę. Iµøpäpìø äaøpì, øaĝ «aĘì, aµj ³aä¨pø c¾µj�ø�¾µì a«« �³áacø Ğ¾Āä á¾øpµø�a« äpøĀäµì. T�p c¾ìø ¾� Ęa�ø�µ� ¾�øpµ 
pĝcppjì ø�p c¾ìø ¾� acø�µ�.

Sc�pjĀ«p Ğ¾Āä ca«« ø¾jaĞ aµj j�ìc¾ėpä Ę�aø'ì á¾ìì�b«p Ę�pµ Ğ¾Ā ì¨�á ø�p MLS aµj Ę¾ä¨ j�äpcø Ę�ø� 
ìpä�¾Āì �µėpìø¾äì.

"Y¾Āä Pä¾ápäøĞ. Y¾Āä T�³p«�µp. Y¾Āä Tpä³ì."
© 2025 Vaìø¾ AcãĀ�ì�ø�¾µ Gä¾Āá. A«« ä���øì äpìpäėpj.


