Formagao Avancada de Vendas

Introducao

Formacao concebida para profissionais que desejam desenvolver competéncias essenciais em
diversas areas, desde comunicacao e lideranca até gestao do tempo e integracao digital. A
formacao é composta por oito moédulos, cada um focado em um tema especifico, permitindo que
os participantes adquiram habilidades praticas e estratégicas para aplicar no seu dia a dia
profissional. Ao final da formacao, os participantes terao a poderao continuar o seu
desenvolvimento através de um programa de Coaching Executivo, garantindo um
acompanhamento continuo e personalizado.

A Quem se Destina esta Formacao?

e Profissionais de Vendas que buscam aprimorar suas habilidades de comunicacao e lideranca.
 Gestores Comerciais que precisam otimizar a gestao do tempo e liderar equipes.

e Consultores que desejam integrar ferramentas digitais em suas estratégias.

e Empreendedores focados em desenvolver competéncias de vendas avancadas.

* Profissionais de Marketing que trabalham em interface com equipes de vendas.

O Que Ira Aprender?

Durante esta formacao intensiva, o participante desenvolvera competéncias fundamentais em
vendas avancadas, incluindo:

e Técnicas avancadas de comunicacao e persuasao em vendas;
o Estratégias de lideranca e gestao de equipes comerciais;

» Metodologias eficientes de gestao do tempo;

* Ferramentas digitais para otimizacao do processo de vendas;
 Desenvolvimento de habilidades de negociacao estratégica;

e |Integracao de tecnologias nos processos comerciais;

e Técnicas de planejamento e execucao de vendas consultivas.



Objetivos e Estrutura da Formacgao

Lideranca e Gestao de Equipas

Aprimorar competéncias de lideranca e gestao de equipas comerciais

Comunicagao e Negociagao

Desenvolver téchicas avancadas de comunicacao e estratégias de negociacao
eficazes

Inteligéncia Emocional e Organizacional

Desenvolver capacidades de gestao emocional e compreensao organizacional

Gestao do Tempo e Produtividade

Implementar métodos eficazes de gestao do tempo e aumento de produtividade

Branding Pessoal e Corporativo

Construir uma marca pessoal forte alinhada com os valores corporativos

Integracgao Digital e IA

Dominar ferramentas digitais e aplicacdes de |IA para otimizacao de vendas

Storytelling Vs. StorySelling

Aplicar técnicas narrativas para potenciar resultados comerciais

Feedback e Escuta Ativa

Aperfeicoar competéncias de feedback construtivo e escuta ativa



Estrutura do Programa

Duracao Total: 40 horas (distribuidas em 8 modulos)

Formato: Presencial ou online, com foco em exercicios praticos e desenvolvimento de
competéncias. As sessdes sao interativas e adaptaveis ao ritmo de aprendizagem do grupo.

Estrutura Modular

e Modulos Semanais: Cada modulo é realizado em uma semana, permitindo tempo para pratica e
assimilacao dos conceitos

e Horarios Flexiveis: Opcoes de horarios em periodo diurno ou noturno para melhor adequacao a
rotina profissional

* Intervalos Estratégicos: Pausas programadas entre modulos para aplicacao pratica dos
conhecimentos

Metodologia de Ensino

e Aprendizagem Pratica: Casos reais, simulacoes e exercicios praticos em cada mddulo, com
feedback imediato dos instrutores

 Ferramentas Digitais: Integracao de tecnologias e plataformas digitais no processo de
aprendizagem, incluindo CRM, ferramentas de analise de dados e software de gestao de
vendas

 Desenvolvimento Experiencial: Atividades de grupo, role-playing e projetos praticos baseados
em situacoes reais do mercado

« Acompanhamento Personalizado: Possibilidade de coaching executivo pos-formacao, com
mentoria individual para aplicacao dos conhecimentos

Sistema de Avaliacao

e Avaliacao Continua: Monitoramento do progresso através de exercicios praticos e projetos

* Projeto Final: Desenvolvimento de um projeto pratico aplicavel ao contexto profissional do
participante

e Feedback 360°: Avaliacao completa das competéncias desenvolvidas, incluindo auto-avaliacao
e feedback dos instrutores

Recursos Disponiveis

* Material Didatico: Acesso a conteudo digital atualizado e materiais complementares
e Plataforma Online: Ambiente virtual de aprendizagem com recursos interativos

 Networking: Oportunidades de conexao com profissionais do setor e construcao de rede de
contatos



Certificagao e Reconhecimento DGERT

A formacao é certificada pela DGERT, garantindo o cumprimento dos mais elevados padrdes de
qualidade.

Beneficios da Certificacao:

e Valida para efeitos do cumprimento das 40 horas de formacao anual obrigatérias previstas no
Caodigo do Trabalho.

e |senta de IVA.
e Dedutivel no IRS, na rubrica "Despesas relacionadas com Educacao e Formacao Profissional".

o Certificado emitido na plataforma SIGO, nos termos do Sistema Nacional de Qualificacoes.

Formador:

Formacao ministrada por Profissional com as seguintes Valéncias:

e Coach Profissional Certificado.

e Especialista em Vendas e Desenvolvimento Pessoal com mais de 15 anos de experiéncia.
» Certificado de Competéncias Pedagdgicas (CCP).

e Formador Certificado pela DGERT.

* Facilitador de Transformacao: Combina técnicas de coaching com praticas de vendas
modernas para criar formacoes impactantes e transformadoras.

Investimento e Inscri¢coes

Valor do Investimento: [Consulte 0s nossos servigcos para um orcamento Personalizado].

Inscricoes e Informacoes:

e Email: info@proform.pt

e Telefone: +351961581 845

e Website: www.proform.pt
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