
INTERESADOS EN FRANQUICIAS

INVIERTE EN UN NEGOCIO CON
POCA COMPETENCIA 

FRANQUICIASDISPONIBLES



¿Por qué Río 
Pescadería en 
lugar de una 
tintorería, cafetería 
o alitas?



• Porque no es un producto tan fácil de 
adquirirse como lo es una tortillería, carnicería y 
tienda de ropa
 
• Porque nuestro producto no deja de 
consumirse ni en épocas de crisis

• Nuestro producto (pescados y mariscos) va en 
la tendencia al alza como una proteína 
saludable en comparación a las otras 
proteínas.

B



HISTORIA

Río Pescadería es una empresa con casi 50 

años de operaciones (habiendo abierto en 

1975). Con una amplia experiencia en el 

mundo de comercialización de pescados y 

mariscos.  



ACTUALMENTE

Río Pescadería actualmente cuenta con 

diversos CEDIS y sucursales a lo largo del país.



Rio Pescadería cuenta con tres plantas 

empacadoras desde dónde distribuye a 

nivel nacional e internacional. 



Que nuestros socios estratégicos puedan 

diversificar sus inversiones, disminuir su riesgo 

y aumentar sus ganancias a través de la 

participación en un negocio consolidado que 

incluye modelos de negocio como la venta al 

medio mayoreo, el menudeo y la de 

productos preparados de cocina. 

VISIÓN



Modelo de
Franquicia



MODELO DE FRANQUICIAS

CEDIS

MENUDEO MAYOREO RÍO MARKETSUCURSALES DE
MENUDEO COCINA



MODELO DE FRANQUICIAS

CEDIS

MENUDEO

CON VENTA AL MENUDEO, DIRECTO A 

CONSUMIDORES: CON UN CONSUMO 

PROMEDIO DE $200. PERSONAS DE CLASE 

MEDIA BAJA, MEDIA Y MEDIA ALTA

MAYOREO

VENDERÁS A OTROS NEGOCIOS QUE 

REQUIEREN DEL PRODUCTO TALES COMO 

RESTAURANTES, BANQUETERAS, HOTELES, 

BARES, ESCUELAS GASTRONÓMICAS, 

ENTRE OTROS



MODELO DE FRANQUICIAS

CEDIS

RÍO MARKET

VENTA DE PRODUCTO A CARNICERÍAS, CREMERÍAS, U OTRAS TIENDAS QUE 
TENGAN UN CONGELADOR.  A ESTOS NEGOCIOS SE LES DA DE ALTA EN 

NUESTRA PÁGINA WEB, SE LES FACILITA EL REGISTRO CON PLATAFORMAS DE 
DELIVERY Y SE LES ENTREGA PUBLICIDAD PARA QUE SU PÚBLICO SE DE 

CUENTA QUE VENDEN NUESTROS PRODUCTOS



MODELO DE FRANQUICIAS

CEDIS

COCINA

PODRÁS TENER TRES VERTIENTES DE ESTE MODELO:

A) VENTA DE PREPARADOS EN LA SUCURSAL, DIRECTAMENTE
B) ATENCIÓN DE EVENTOS TIPO “CATERING”
C) VENTA DE PLATILLOS PARA LLEVAR (ES UN CONCEPTO
     NOVEDOSO, ES TIPO RESTAURANT PERO PARA LLEVAR)



MODELO DE FRANQUICIAS

CEDIS

SUCURSALES
DE MENUDEO

PUEDES ESTABLECER TU RED DE SUCURSALES
DE MENUDEO DE RÍO PESCADERÍA. 



¿Qué otros 
motivos hay para 
adquirir una 
Franquicia de Río 
Pescadería?



BENEFICIOS

Somos importadores sin intermediarios y tenemos cooperativas de pescado, 

con estas ventajas es muy barato el precio de costo al no tener intermediarios.

Al adquirir una franquicia RÍO PESCADERÍA, tú como Franquiciatario adquieres:

• Capacitación documentada a través de Manuales Operativos.

• Asistencia y asesoría constante.

• Acceso a mecanismos de promoción y publicidad.

• Tener un territorio exclusivo.

• Ser dueño de un negocio con una imagen y concepto atractivo, que ofrece 

productos frescos, de excelente calidad con personal altamente capacitado.

• Reducción de Riesgos y de la curva de aprendizaje.

• Sentido de pertenencia a una red de Franquiciatarios.

• Innovación en procesos con el objetivo de hacer más fácil la operación del 

negocio.

• Innovación en los servicios y productos que se ofrecen a los clientes.



VENTAJAS COMPETITIVAS
DE RÍO PESCADERÍA

• RÍO PESCADERÍA cuenta con casi 50 años de experiencia en la 

comercialización de pescados y mariscos.

• Contamos con nuestras propias plantas procesadoras y empacadoras que 

distribuye a toda la República. 

• Estamos en constante innovación a través de la participación en Ferias 

Internacionales, para ofrecer la mejor calidad a nuestros clientes.

• Nuestro personal es altamente capacitado no solo para brindar atención al 

cliente sino además para asesorarlo con respecto a los productos que 

comercializamos.

• Somos proveedor directo 

• Contamos con una excelente logística de distribución de productos.

• Tenemos presencia en internet a través de nuestra página web y redes 

sociales 

• Contamos con ventas por internet.



ASISTENCIA TÉCNICA

Firma del contrato
de franquicia

Asistencia en
preapertura

Asistencia
Técnica

En preapertura
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Remota
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Asistencia continua
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de franquicia
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unidad



ASISTENCIA EN PREAPERTURA

Asesoría en:

• Trámites y permisos necesarios para ubicar una franquicia RÍO PESCADERÍA .

• Contratación de los servicios.

• Remodelación y adecuación del local.

• Compra y montaje del mobiliario y equipo.

• Reclutamiento, selección y capacitación de la primera plantilla de personal.

• Acomodo de productos.

• Publicidad inicial y evento de inauguración.

De igual manera brindamos capacitación directa al Franquiciatario además de 

proveer los productos que se comercializan en la unidad y apoyo los primeros 

días después de la apertura.

Somos importadores sin intermediarios y tenemos cooperativas de pescado, 

con estas ventajas es muy barato el precio de costo al no tener intermediarios.

Al adquirir una franquicia RÍO PESCADERÍA, tú como Franquiciatario adquieres:

• Capacitación documentada a través de Manuales Operativos.

• Asistencia y asesoría constante.

• Acceso a mecanismos de promoción y publicidad.

• Tener un territorio exclusivo.

• Ser dueño de un negocio con una imagen y concepto atractivo, que ofrece 

productos frescos, de excelente calidad con personal altamente capacitado.

• Reducción de Riesgos y de la curva de aprendizaje.

• Sentido de pertenencia a una red de Franquiciatarios.

• Innovación en procesos con el objetivo de hacer más fácil la operación del 

negocio.

• Innovación en los servicios y productos que se ofrecen a los clientes.



ASISTENCIA CONTINUA

REMOTA

Asesoría en:

1. Proveeduría
2. Manejo de productos
3. Problemas con clientes
4. Publicidad local
5. Cuestiones operativas y administrativas

EN SITIO

1. Nuestros asesores de campo visitaran las unidades con el objetivo de brindar 
asesoría y apoyo en dudas y problemáticas administrativas y operativas de la 
franquicia.

2. Además se darán a conocer innovaciones, brindar capacitación y apoyar en 
estrategias de venta.



INFORMACIÓN FINANCIERA

Cuota inicial de franquicia $0.00

$1mdp a $1.2mdp

No hay

22 meses

$60,000 - $100,000

10 años

Cuota de Publicidad Local

Tiempo de Retornos de la Inversión

Utilidades antes de impuestos

Duración del contrato

Inversión aproximada (Inversión + otros gastos)



PREGUNTAS FRECUENTAS

¿Dónde se puede poner un CEDIS?

Actualmente contamos con CEDIS en diversos puntos del país en ciudades en 

donde existen por lo menos 200 mil habitantes.

¿Si mi ciudad no tiene 200 mil habitantes?

Si aún no hay un CEDIS cercano a tu ciudad, puedes abrir un modelo de 

negocio tipo sucursal de Río Pescadería 

¿Cuánto cobran de regalías?

No cobramos

¿Cuánto cuesta montar un CEDIS?

Entre 1 a 1.2 MDP

¿Qué incluye?

Mercancía, un vehículo de reparto, equipo de cómputo, cámara de 

congelación y todo lo necesario para poder operarlo.

¿Qué pasa sino tengo el tiempo para poder operar el CEDIS?

Contamos con una empresa que puede operar la sucursal por ti



CONTACTO

Gerente de franquicias
Rubén Sánchez Carrillo

Tel: (01- 33) 3609 3838 / Cel:  33 3377-8481

E mail: 
dirección@riopescaderia.com 
riopescaderia@gmail.com 
direccionriodn@gmail.com

www.riopescaderia.com

Guadalajara, Jalisco

FRANQUICIAS
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