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O que é o Método 2 G ?

Método Ganha + Ganha
Foi criado pra ajudar
Micropigmentadores e empresas a
faturar  terceirizando seu trabalho.



Visão
Tem com o objetivo de ajudar
micropigmentadores a faturar no inicio da
carreira , e ser um grande empresário  nessa
área.

Missão
Ajudar empreendedores a terceirizar seu
trabalho e ter mais tempo pra uma qualidade
de vida melhor.

Vantagens
Ter mais tempo pra família faturando fazendo o
que mais gosta.

Objetivo



Dificuldade de
empreender e ter seu
própio negócio  

Desvantagem 1
Despesas e custos alto pra iniciantes

Falta de experiência
Não tem outras especialidades pra
oferecer e manter uma empresa.

Frustação e Stress
A dificuldade de ter cliente e contas
fixas altas com grandes
responsabilidades , geram muito stress
e dexistem no final.



Eu já passei por
várias frustações
empreendendo

Comecei minha carreira na àrea da micropigmentção
há 10 anos atrás na tentativa de ter algo mais pra
oferecer no meu trabalho de estética. Fiz vários
cursos, tirei licença e abri meu negócio. Foi aí que vi o
tamanho da despesa e reponsabilidade que estava
carregando. Veio o medo do fracasso e foi aí na minha
dor que apredi a terceirizar meu trabalho , pois sabia
que so o que eu produzia não seria suficiente pras
despesas e trazer dinheiro pra casa .
Acabei descobrindo depois de 5 anos terceirizada que
o valor da renda que eu trazia pra casa era desse
serviço terceirizado, e que muita dor de cabeça e
stress poderia ter sido evitado se eu tivesse adotado
esse sistema de trabalho terceirizado antes.
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Observação

Hoje em dia um micropigmentador pra ter seu
própio negócio tem um custo mensal de
despesas incluindo ; aluguel , seguro, taxas de
licença, materiais, utilidades e marketing numa
média de $2000 à $5000 usd.

Para ter um faturamento para manter essas
despesas é necessário ter uma produção de
em média 40 hrs trabalhada por semana .
Agora pensa para ter o lucro ? Dobrar a carga
horária.

   .Aqui no gràfico temos uma compração de
despesas , trabalho e lucro.

O lucro nem sempre é garantido.
As vezes 10% do valor bruto .



Análise

Questão Despesas Trabalho Lucro

Compensa abrir seu
negócio sem ter
experiência?
.Quantas horas você
precisa pra faturar?
.Tempo e qualidade de
vida?

Ter seu próprio negócio no
inicio de carreira e um
risco de frustração se não
estiver preparado.
A carga horária vai
aumentar por ter que
trabalhar em outras áreas
da estética pra compensar
as despesas.
Aumenta a carga horária e
o resultado é; sem tempo
pra você, sem descanso,
sem tempo pra família,
frustração e stress
garantido.

Como todo inicio de
carreira é dificil , é
necessário colocar muitas
horas.
Média de 8 a 12 hrs por dia.
Uma carga horária maior
que não vai resolver seu
problema.

Compensa trocar tempo
por dinheiro? se você
trabalha pra manter
despesas tem algo errado.
Gera frustração e muitas
das vezes a desistência.
Nada melhor que faturar e
ter qualidade de vida.



3 Etapas do 
Micropigmentador
A importâcia de ter treinamentos e
conhecimento para desenvolver seu
sucesso.

Iniciante

DominandoEmpreendendo 



Inicio de carreira 
Hora de oferecer trabalho, ganhar
experiência, inestir em mais cursos.

Empreendendo
Hora de agir com cautela , aprender a
cortar gastos pra investir no
crescimento da empresa.

Compreendendo
as etapas

Dominando
Hora de gerenciar e faturar.



Dominar e desfrutar!!

Cada fase é necessário viver pra aprender e adquirir experiência na área para dominar se quiser faturar. Viva a fase o processo de cada etapa.
Não adianta tentar fazer todas as coisas ao mesmo tempo.

Quem põe a mão na massa não consegue gerenciar.  Sempre vai ficar algo a desejar, e dezorganiado.

Fase 1 Fase 2

Nessa fase é muito importante se dedicar em aprender e ter experiência
para conquistar o público.

Nessa fase de conquista é muito importante se dedicar em novas
estratégias de trabalho , pois a concorrência é muito grande.

Cada fase



Your paragraph text

SSolução
Aprenda a terceirizar sua empresaterceirizar

A terceirização é a tranferência de um determinado serviço à outra empresa.





Como aplicar

Social Media 
@reallygreatsite

Email 
hello@reallygreatsite.com

Call us 
123-456-7890



Enviar
aplicação

através das
redes sociais 

Add TextCriar um bom
portifólio

Enviar aplicação
para empresas
como MediSpa,
Pmu spa, lugares
apto há fazer
micro.

Como enviar um aplicação?

Faça uma apresentação
em pdf profissional sobre
seu trabalho com fotos.
Tenha contigo cópia de

certificado , seguro e
licença.

Se inscreva também no site do
www.Indeed.com



agenda

administra

contrata

marketing

produtos

serviço

lucro 100%

sem dor de
cabeça

A empresa
contratante

50%
valor ideal

gerenciamento

contratado

Gereêcia



As maiores empresas
contratam serviços.

Voçê já parou pra pensar
porque os Estados
Unidos é uma das
maiores potência
mundial?



Mapa do sucesso



Aqui està alguns exemplo de trabalho terceirizados.

Resultados lucrativos



Você já parou pra pensar no benefício?

Trabalhar 3 ou 4 vezes por semana apenas

Menas hora de trabalho.

2 ou 3 locais diferentes de atendimento.

Chega , atende e vai embora.

Tempo e qualidade de vida com faturamento 100% lucrativo.

ter uma empresa cuidando da
sua agenda, do seu tempo, do
seu lucro. Sua empresa de
sucesso.

Ser
terceirizado
é...


