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En el dinámico mundo de la construcción y el sector 

inmobiliario, la colaboración y la visibilidad son claves 

para el crecimiento sostenible. Por ello, nace esta 

revista como una iniciativa del grupo de empresarios 

del ramo constructor e inmobiliario de Querétaro, 

con el firme propósito de dar difusión a los eventos, 

reuniones y actividades que realizamos 

constantemente.

Este espacio editorial surge como una herramienta 

de comunicación que busca fortalecer nuestros 

vínculos, resaltar las buenas prácticas, compartir 

experiencias y abrir la puerta a nuevos participantes 

que deseen sumarse a este esfuerzo conjunto. 

Queremos que más personas conozcan el impacto de 

lo que estamos construyendo juntos y se animen a 

formar parte activa de nuestras futuras reuniones.

Porque el desarrollo de nuestro sector no se da en 

solitario: se construye en comunidad
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Estación de Tren en Querétaro:
Ubicación Estratégica y
Repercusiones Inmobiliarias

Con el avance del proyecto del Tren Interoceánico y las 

diversas iniciativas de transporte ferroviario a nivel 

nacional, Querétaro está contemplando una nueva 

estación de tren de pasajeros que conectaría con el centro 

y sur del país. Aunque aún se encuentra en planeación, la 

ubicación propuesta ya ha comenzado a despertar el 

interés del sector inmobiliario y de la construcción. Este 

tren México-Querétaro no solo fortalecerá la conectividad 

con la capital, sino que representa el punto de partida 

hacia futuras rutas estratégicas al norte con Monterrey, y 

al poniente con Guadalajara y Nogales.

El 13 de octubre de 2024, durante su visita a Querétaro, la 

presidenta Claudia Sheinbaum dio inicio a los trabajos 

preliminares del tramo ferroviario México–Querétaro, 

partiendo desde la estación Buenavista en la Ciudad de 

México hasta una nueva estación ubicada en el Aeropuerto 

Intercontinental de Querétaro (AIQ). Esta estación será clave 

para el movimiento interregional de pasajeros y logística.



Sin embargo, la ubicación de una estación adicional 

dentro del área urbana de Querétaro aún no ha sido 

definida. Se han considerado múltiples opciones 

estratégicas como terrenos en el municipio de El 

Marqués, la antigua estación de tren en el centro 

histórico, el Parque de Los Alcanfores y zonas 

aledañas a la avenida 5 de Febrero. Cada una de estas 

propuestas tiene ventajas logísticas y de conectividad, 

pero la decisión final sigue en evaluación.Esta infraestructura dará lugar 
a un nodo de desarrollo urbano 
fundamental para la ciudad.

ASPECTO POSITIVO



Lo cierto es que, sin importar cuál sea el sitio elegido, esta 

infraestructura dará lugar a un nodo de desarrollo urbano fundamental 

para la ciudad. Se requerirá un importante esfuerzo constructivo para 

conectar esta estación con la red vial, habilitar accesos, integrar 

sistemas de transporte y generar nuevos polos de crecimiento 

habitacional, comercial e industrial.

Desde la perspectiva inmobiliaria, este tipo de infraestructura genera 

plusvalía inmediata. Se espera un aumento significativo en el valor del 

suelo en un radio de 3 a 5 kilómetros de la estación, lo que convierte 

a esta zona en un nuevo hotspot para desarrollos habitacionales, 

comerciales y de servicios.

Para el sector constructor, la estación representa un nodo de desarrollo 

urbano: será necesario construir vialidades, pasos peatonales, centros 

de transferencia modal y, posiblemente, complejos de usos mixtos que 

integren oficinas, comercio y vivienda.

Además, este tipo de proyectos suele atraer inversión privada en 

hotelería, gastronomía y entretenimiento, replicando lo ocurrido en 

otras ciudades con infraestructura similar. Constructores e 

inmobiliarios deben anticiparse y planear estratégicamente en función 

de estos cambios. Quienes logren alinearse con esta visión desde 

etapas tempranas, podrán liderar el futuro urbano de Querétaro y 

consolidar proyectos con alta rentabilidad y vocación transformadora.





Soy Rocío Gaytán originaría de Ciudad de México. Mi 
primer contacto con el área de la Ingeniería fue 
cuando realizaba los proyectos de ciencia en la 
escuela y mi papá me ayudaba a desarrollarlos, dos 
locos haciendo inventos. Mi gran placer son las 
matemáticas y por eso estudié Técnica en 
Electromecánica en el Liceo Franco Mexicano y 
después Ingeniería Mecánica en el ITESM Campus 
Querétaro.

Mi primera experiencia laboral fue en la empresa 
Schlumberger, donde trabajé cuatro años en 
plataformas. Un mundo totalmente desconocido 
para mí, con retos, con oportunidades, pero sobre 
todo con una carrera de innovación que nos hace 
darnos cuenta que fácilmente podemos quedar 
obsoletos. Para cualquier profesionista es muy 
importante seguir aprendiendo y al mismo tiempo 
compartir todo ese conocimiento y experiencia.

Rocío
GAYTÁN



En Gigamatch cada proyecto es una oportunidad de 
conjugar la inteligencia y el aprendizaje, no solo del 
equipo de trabajo, sino también de nuestros clientes 
y proveedores. Nuestro eslogan es, “Tu visión, 
nuestra ingeniería en metal”, porque nuestra 
tarea es darles una solución a nuestros clientes, sin 
importar el tamaño, la forma o el material.   

El primer paso para conquistar un nuevo reto es 
pensar que todo es posible, que existe mas de una 
solución a cada problema. Desde el área de 
ingeniería hasta los operadores aportan sus 
conocimientos y su experiencia para ofrecer una 
mejor respuesta a las necesidades que se nos 
presentan. La combinación de procesos nos permite 
entregar un producto completo y de excelente 
calidad a nuestros compradores.

La pasión por lo que hacemos es un ingrediente 
fundamental para alcanzar los objetivos. Disfruto mi 
trabajo, y ver como el material se va transformando 
es un placer a la vista, el olor del soluble que enfría 
las piezas cuando las maquinan, el ruido de las 
troqueladoras es música para mis oídos, palpar el 
acabado que deja la pintura a las piezas que vamos a 
entregar enriquece mi sentido del tacto. Creo que lo 
único que no he hecho es degustar una pieza, pero 
creo que no es tan sano. El amor por lo que 
hacemos es lo que nos lleva a creer y por lo tanto 
a crear y materializar nuestras ideas. 

Quiero recomendar ampliamente a la Empresa Gigamatch y a su Directora la
vvzvIng. Rocio Gaytán, por su total profesionalismo y dedicación en la proveeduria/-
fabricación de proyectos de fabricación de acero para la industria automotriz en 
vehículos camiones de pasajeros, piezas metal mecánicas para vehículos nuevos y 
modificaciones en lotes con necesidades especiales. Muchas felicidades!!!

Carlos Javier Villa Alvarado
Avanti, SIIG Ingenieria y Consultoria

Me realizó el servicio de maquinado en menos del tiempo esperado y con un pedido 
muy competitivo, mi cliente estuvo súper satisfecho con el servicio que me realizó,. 
Excelente en atención, precio, profesionalismo, presentación y calidad.
Lo recomiendo ampliamente.

Moisés Espinoza
Avanti, Laboratorio SECAMP







El pasado viernes 21 de marzo, se llevó a cabo una destacada reunión del sector construcción en 
las instalaciones de Gigamarch, empresa anfitriona del evento. Esta jornada matutina reunió a 
más de 105 participantes, incluyendo representantes de todos los grupos del estado de Queréta-
ro, así como miembros provenientes de Mérida, Guanajuato y el Estado de México.

Reunión Regional del Sector Construcción:
Un Encuentro de Conexión, Visión y Colaboración



La reunión tuvo como propósito fortalecer la red de contactos, fomentar el intercambio de experi-
encias y generar oportunidades de negocio entre los actores clave de la industria de la construc-
ción e inmobiliaria. La apertura del evento estuvo a cargo del Director Ejecutivo de BNI, Erik 
Bautista, quien compartió un mensaje enfocado en el poder de la colaboración empresarial y la 
importancia de fortalecer vínculos regionales.

Uno de los momentos más relevantes del encuentro fue el Panel de Compradores, en el cual 
participaron representantes de empresas líderes como Mabe, Wyn de México, Irizar y Ssiba, 
quienes ofrecieron su perspectiva sobre las oportunidades de negocio, los retos del mercado 
actual y las expectativas en cuanto a calidad, cumplimiento y servicio por parte de los proveedores

Extendemos una cordial invitación a todos los 
profesionales del ramo a integrarse a estas 
sesiones, donde la colaboración activa y el fortalec-
imiento de relaciones estratégicas abren paso a 
nuevas oportunidades de crecimiento y desarrollo 
empresarial. El futuro del sector se construye juntos, 
ladrillo a ladrillo, contacto a contacto.

Asimismo, se contó con dos ponencias de 

alto valor. La primera fue presentada por 

Rocío Gaytán, de la empresa anfitriona 

Gigamarch, quien expuso una detallada 

presentación sobre la misión, visión y 

servicios que ofrece su organización dentro 

del sector. Posteriormente, Laura Sepúlveda 

ofreció una inspiradora charla acerca de la 

importancia del rol de la mujer en la 

industria inmobiliaria y de la construcción, 

subrayando la necesidad de impulsar la 

equidad y reconocer el impacto del liderazgo 

femenino en el crecimiento del sector.

La jornada fue un claro reflejo del dinamis-

mo, compromiso y profesionalismo que 

caracteriza a los miembros de esta red.



CELEBRAMOS EL TALENTO DE
NUESTRA COMUNIDAD
En esta sección reconocemos el esfuerzo, la pasión y la dedicación de quienes 
forman parte de nuestra comunidad. Compartimos las mejores fotografías 
enviadas por nuestros miembros, capturando momentos clave en proyectos, 
eventos y el día a día en la industria.



¡Tu trabajo merece ser visto!
Súmate compartiendo tus fotos en redes sociales, etiquétanos y podrás 
aparecer en la próxima edición.



En un entorno económico y comercial cada vez más incierto, las decisiones tomadas por los principales 
socios comerciales de México tienen efectos inmediatos en sectores estratégicos como el de la construcción. 
Con el cambio de administración en Estados Unidos en 2025, una de las propuestas más controvertidas fue 
la imposición de nuevos aranceles a todos los productos importados. Aunque estas medidas aún no se han 
implementado de forma definitiva, su posible aplicación ya genera preocupación entre las empresas 
constructoras mexicanas debido a la dependencia de ciertos materiales, equipos y tecnologías del exterior.

Uno de los principales insumos en riesgo es el acero. México importa una parte importante de su acero y 
productos derivados de países como China, Corea del Sur y, en menor medida, Estados Unidos. Un aumento 
arancelario en EE. UU. podría derivar en represalias o en un encarecimiento generalizado de los insumos 
que, directa o indirectamente, terminan afectando los costos en el país.

Además del acero, otros materiales como aluminio, sistemas de climatización, tecnología para construcción 
eficiente y maquinaria pesada también podrían verse afectados, no solo en costo, sino en disponibilidad, 
encareciendo proyectos en curso y afectando márgenes de ganancia.

Aunque los aranceles aún no están en vigor, muchas empresas ya han comenzado a tomar precauciones. Se 
están revisando contratos, reformulando presupuestos y buscando proveedores nacionales como alternati-
va. Sin embargo, la producción local aún no tiene la capacidad de sustituir por completo a los proveedores 
internacionales, especialmente en productos especializados.

Desde Querétaro, un estado altamente industri-
alizado y con creciente inversión inmobiliaria, 
estos cambios podrían ralentizar el inicio de 
nuevos proyectos, particularmente aquellos que 
dependan de insumos importados de alta espe-
cificación. Al mismo tiempo, podrían abrirse opor-
tunidades para fortalecer cadenas de suministro 
regionales e incentivar la innovación nacional.

Los constructores e inmobiliarios deben prepa-
rarse para escenarios donde los costos de mate-
riales importados se eleven y la disponibilidad 
disminuya. Este contexto exige una planeación 
más robusta, diversificación de proveedores y 
un enfoque estratégico hacia la autosuficiencia. 
En la incertidumbre, quienes actúen con visión 
podrán capitalizar oportunidades en un entorno 
menos competitivo y más selectivo.

Aranceles y su Impacto en
El Sector de la Construcción en México





“La administración como clave silenciosa del valor y la
permanencia de los desarrollos inmobiliarios”.

Por: Avril Díaz de León

Directora de DAMCO Administración de Condominios

Con más de 30 años de experiencia en la administración 

de condominios, he tenido la oportunidad de colaborar 

con un amplio abanico de constructoras y 

desarrolladoras. A partir de esta trayectoria, deseo 

compartir algunas recomendaciones que, de ser 

consideradas, contribuirían significativamente a 

fortalecer la relación con los propietarios, incrementar las 

ventas y preservar en óptimas condiciones los desarrollos 

inmobiliarios a lo largo del tiempo.

1. Integrar criterios de sustentabilidad desde el diseño.

La planeación de los proyectos debe incluir principios de 

sustentabilidad y autosuficiencia en el uso de los recursos. La 

implementación de tecnologías como paneles solares, sistemas de 

captación de aguas pluviales y reutilización de aguas grises no solo 

promueve prácticas ecológicas, sino que también optimiza los 

costos de mantenimiento. Este enfoque resulta altamente 

atractivo para los futuros propietarios y constituye un sólido 

argumento de venta.

2. Realizar entregas de propiedad informadas y cuidadosas.

La entrega de una propiedad representa un momento de gran 

emoción tanto para la desarrolladora como para el comprador. Sin 

embargo, una entrega deficiente puede generar frustración y 

deteriorar la imagen de la empresa. Es crucial informar de manera 

clara sobre todos los servicios e instalaciones invisibles a simple 

vista, como tomas de agua, interruptores eléctricos, instalaciones 

de gas y sistemas individuales de almacenamiento de agua. Casos 

como propietarios que desconocen la existencia de un tinaco 

propio durante años son más comunes de lo que se piensa y 

pueden evitarse con una correcta orientación inicial.

Más Allá de la Construcción:
Cómo Asegurar el Éxito de un
Condominio a Largo Plazo.



3. Brindar capacitación sobre la vida en régimen condominal.

Para muchos propietarios, la vida en condominio es una experiencia nueva. La 

falta de conocimiento sobre las normas y dinámicas de convivencia puede 

derivar en conflictos innecesarios. Ofrecer asesoría y capacitación sobre el 

régimen de propiedad en condominio, tanto a residentes como a las mesas 

directivas y administradores, facilita una mejor integración comunitaria. (En el 

directorio de colaboradores de esta revista encontrarás nuestro contacto para 

asesorías especializadas en esta área).

4. Establecer una cuota de mantenimiento realista y sostenible.

Una cuota de mantenimiento mal calculada puede comprometer gravemente 

la conservación del condominio y sus finanzas. Es fundamental prever todos los 

gastos a corto, mediano y largo plazo para garantizar la sostenibilidad del 

inmueble. (También ofrecemos asesorías para la correcta planeación de cuotas 

de mantenimiento).

5. Elaborar reglamentos específicos para cada desarrollo.

Utilizar reglamentos genéricos es un error que resta seriedad al proyecto. Cada 

condominio debe contar con un reglamento personalizado, alineado a sus 

características particulares. Incluir cláusulas sobre instalaciones inexistentes, 

como albercas en proyectos que no las poseen, evidencia poca atención al 

detalle y genera confusión entre los propietarios.

6. Orientar en la constitución de Asociaciones Civiles y regímenes de 

propiedad.

La correcta conformación legal del régimen de propiedad en condominio y/o de 

una Asociación Civil es esencial para una adecuada representación jurídica de 

los intereses comunes. Dado que la legislación cambia constantemente, resulta 

indispensable ofrecer una asesoría actualizada para evitar futuros 

contratiempos.

7. Atender oportunamente los reportes de vicios ocultos.

Nada afecta tanto la relación entre desarrollador y comprador como la falta de 

atención a los reportes de vicios ocultos. Ignorar estos temas genera 

descontento, deteriora la reputación de la empresa y propicia una mala 

publicidad de boca en boca. Implementar un sistema de control de entregas y 

contar con un departamento de atención al cliente especializado puede 

prevenir gran parte de estos conflictos y fortalecer la confianza en la marca.

En próximas ediciones profundizaré en cada uno de estos temas, con 
el objetivo de brindar una perspectiva práctica basada en la 
experiencia diaria en la administración de condominios, siempre 
buscando crear comunidades donde valga la pena vivir y convivir.





Los boletos de ida rondarán los 500 euros 
(aproximadamente $11,132 pesos mexi-
canos) por persona en clase económica.

Conexión Internacional
 La Nueva Ruta Querétaro - Madrid y su Impacto en el Desarrollo de Negocios

Querétaro continúa posicionándose como uno de los polos industriales y logísticos más importantes de 
México. En este contexto, la próxima apertura de la ruta aérea directa Querétaro-Madrid por parte de la 
aerolínea Iberojet representa un paso clave para el fortalecimiento de los vínculos económicos y comerciales 
con Europa. Esta nueva conectividad no solo beneficiará al turismo y la movilidad de personas, sino que abrirá 
un abanico de oportunidades para el sector de la construcción e inmobiliario.

La conectividad aérea es uno de los factores 
más relevantes para la atracción de inversión 
extranjera directa. La nueva ruta a Madrid 
facilitará el intercambio comercial, impulsando 
la llegada de nuevas empresas europeas, en 
particular del sector automotriz, aeroespacial y 
de manufactura avanzada, que ya tienen 
presencia en el Bajío. Esto se traduce en una 
mayor demanda de espacios industriales, 
oficinas y vivienda ejecutiva.

La aerolínea Iberojet operará permanente-
mente la ruta Querétaro-Madrid a partir de 
octubre de 2025, con dos frecuencias semana-
les, los días jueves y domingos. Los vuelos 
serán operados por aviones Airbus A350 de 
última generación, con un tiempo estimado de 
vuelo de 11 horas sin escalas entre el Aero-
puerto Intercontinental de Querétaro (AIQ) y 
el Aeropuerto Adolfo Suárez Madrid-Barajas. 
Aunque no se han revelado los precios oficiales, 
se calcula que los boletos de ida rondarán los 
500 euros (aproximadamente $11,132 pesos 
mexicanos) por persona en clase económica.

Para los desarrolladores inmobiliarios, la opor-
tunidad está en la creación de proyectos orien-
tados al mercado internacional, como parques 
industriales con estándares europeos, hoteles 
ejecutivos, espacios de coworking y desarrollos 
residenciales con servicios premium.



Haz visible
tu proyecto

arquitectónico con 
maquetas en 
impresión 3D

En formato
de 20x20 cm

$500 MXN
Tu segunda maqueta por solo

¡Cotiza hoy!

SANTIAGO MÉNDEZ
PROYECTOS ARQUITECTÓNICOS 



En cuanto a la construcción, el 
incremento en la demanda de 
infraestructura asociada al comer-
cio y a la logística requerirá nuevas 
naves industriales, centros de 
distribución y adecuación de 
vialidades, lo cual se convierte en 
una gran oportunidad para 
constructoras locales y nacionales.
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T

El Aeropuerto Intercontinen-
tal de Querétaro (AIQ), desde 
donde partirá esta ruta, 
deberá mejorar su infrae-
structura para responder a 
esta nueva demanda, con la 
posible expansión de su área 
de carga, estacionamientos y 
servicios complementarios.

$500 MXN





557 983 9649

¿Todo listo para tu 
próximo evento?

¡Nosotros te ayudamos!



¿CUÉNTANOS ALGÚN RETO
O EXPERIENCIA DE TRABAJO
QUE HAYAS REALIZADO Y
QUE TE COSTÓ, PERO TUVO
RESULTADOS SATISFACTORIOS?

Realizamos la terracería de una nave industrial 
con alto nivel de seguridad industrial, se 
requería terminar el proyecto en 3 semanas, 
pudimos mover 20 000 m3 de material. 

ENTREVISTA BNI
SAÚL ALVARADO

Soy Saúl Alvarado de Algusa Constructora, 
me apasiona el mundo de la construcción 
y lo que tenga que ver con la ingeniería 
Civil, mis pasatiempos son leer, hacer 
deporte 3-4 veces por semana y los fin de 
semana disfrutar del tiempo familiar.

Surge del impulso de emprender y 
trascender en la Industria de la Construc-
ción. Tener enfoque al cliente, flexibilidad, 
agilidad y solución de problemas, transpar-
encia y comunicación durante la ejecución 
de trabajos, formando parte de los 
resultados y éxitos de los proyectos 
realizados. Con ideas innovadoras y valores 
que nos distinguen, somos una Empresa 
Responsable que cuenta con una 
capacitación constante para la mejora 
continua de nuestro trabajo para el cliente.

¿CUÁLES FUERON LOS PRINCIPALES
FACTORES QUE INFLUYERON PARA
CREAR TU EMPRESA?

CUÉNTANOS DE TI, QUE TE APASIONA



Algusa Constructora especialista en “terracerías industriales”, tenemos “soluciones rápidas 
y confiables para habilitar terrenos industriales”. Buscamos que los gerentes de proyectos 
eviten riesgos, atrasos, o multas y lo que desea lograr es apoyarte en ese proyecto de movi-
miento de tierras cumpliendo con las normativas, calidad y tiempo.

Disciplina y perseverancia, los
pensamientos llevarlos a la acción.

PARA TI ¿CUÁL ES LA CLAVE DEL ÉXITO?

Trabajar con Saúl ha sido una 
experiencia excepcional. Su equipo de 
ALGUSA ha demostrado un compro-
miso y determinación admirable.

Arturo Medina
Ingeniero Civil/Estructural



3 de Mayo: Día de la Santa Cruz
Tradición Viva en la Construcción Mexicana

Cada 3 de mayo se celebra en México el Día de la Santa Cruz, una de las efemérides más 
significativas para los trabajadores de la construcción, especialmente los albañiles. Esta 
fecha tiene raíces religiosas y culturales que se entrelazan con la vida cotidiana de las 
obras, convirtiéndose en una festividad profundamente respetada por el gremio.

La tradición tiene orígenes en la época colonial, cuando los misioneros españoles promov-
ieron el culto a la Santa Cruz como símbolo de protección divina. En México, los albañiles 
adoptaron esta fecha como su día oficial, colocándola en lo alto de las construcciones como 
acto de fe y agradecimiento por la protección durante sus labores.

Desde muy temprano, los trabajadores colocan una cruz decorada con flores en la parte 
más alta de la obra. Posteriormente, se realiza una misa o ceremonia religiosa, seguida de 
una comida ofrecida por el patrón o contratista. Esta celebración fortalece los lazos de 
compañerismo y reconoce la labor fundamental de los albañiles.



Aunque el 3 de mayo no es un día feriado oficial, muchas obras suspenden actividades para 
conmemorar la fecha. Las constructoras reconocen que honrar esta tradición es parte de manten-
er una cultura laboral sana y motivada. En estados como Querétaro, donde el sector de la construc-
ción representa una parte vital del desarrollo urbano, la efeméride cobra especial importancia.

Más que una simple festividad, el Día de la Santa Cruz es un recordatorio del valor humano detrás 
de cada edificación. Es una oportunidad para visibilizar el esfuerzo de los trabajadores que, día a 
día, dan forma al entorno urbano de nuestro país.



ARQUITECTURA 
QUE SE VIVE,
ESPACIOS QUE 
INSPIRAN

SANTIAGO MÉNDEZ
PROYECTOS ARQUITECTÓNICOS 

(RESIDENCIAL, COMERCIAL E INDUSTRIAL)

Proyectos Arquitectónicos
Proyectos Conceptuales
Proyectos Ejecutivos
Estudio de Áreas

PROYECTOS Recorridos Virtuales
Guías de Imagen
Maquetas 3D
Modelos 3D
Renders

APOYO GRÁFICO

REMODELACIONES



!Tu espacio publicitario te espera!
 
Como miembro de nuestro grupo, tienes la oportunidad de promocionar tu negocio en 
nuestra revista.  No dejes pasar esta oportunidad para destacar. Contáctanos y forma 
parte de esta edición.  ¡Haz que más personas conozcan tu trabajo!



Visita nuestra
pagina.

Siguenos en
redes sociales.

25
Próximo Evento

Viernes 25 de julio 7:30 am
Costo $500
Sede Holiday inn, Centro Historico, Salón Campanario


